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探析工程机械的财富模式

2015年第       期　8月5日出版　总第190期08

谁在做空中国股市？   P44
2014年中国工程机械主要设备保有量    P52

周驰军：代理商发展后市场应小心“泡沫”  P76

这些年代理商似乎“劫数”不断。尽管有着疯狂的营销策略，
剽悍的扩张打法，却似乎没有一个正确的模式和方向，

缺乏对内对外的强大掌控力。

代理商
生存环境的
变化及挑战
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独享“私人订制”

柳工 CPC630A-D 山西吕梁显实力

如何有效降低代理商运营成本

雷沃装载机：
十一载引领用户创富路
“都说最美不过夕阳红，雷沃装载机陪伴我走过了十年的时光，
早就成了我致富路上不可缺少的好伙伴、好帮手，
也是我夕阳红中一抹璀璨的亮色。”
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