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★全国百万吨复合肥生产基地

★中国产品质量电子监管网

★中国农民喜爱的化肥品牌

★中国化肥质量信誉先进标兵单位

x×联复台肥

SHUANGLlAN FERT}LIZER

2014年4月4日星期五

★专业农化服务团队

★全国化肥行业首家试点企业

★中国化肥企业100强

★中国农资经销商最佳合作厂家

茫崖兴元钾肥

有限责任公司

生产副总经理

业务员(属地)

中农控股合作社

网络连锁分公司

业务员(属地)

1人 青海省海西州

若干 河南、湖北、四川、

广东、广西、陕西、

江苏、浙江、东北、

西北

若干 山西、陕西、甘肃、

宁夏、内蒙西部、

青海．新疆．四JI

蕴

1．制定企业的生产计划并负责组织实施：2．开展钾

肥生产工艺的技术升级和优化改造；3钾肥生产车

间工人队伍的建设，定期组织技术培训和考核评价

等工作。

1．大专及以上学历，石油化工等相关专业：2．熟悉钾肥生产的相关工艺流程和

技术，在大型钾盐生产企业担任过生产岗位高管者优先；3．具有良好的组织能

力、沟通能力和协调能力，年龄在35—45岁之间；4．良好的职业道德，较强

的团队意识，能够承受较强的工作压力。

1．搜集市场信息，了解市场行情：2．负责区域内化 1．大专以上学历，市场营销、管理、化工、经济类等相关专业，农业类相关院

肥销售工作以及业务合同的起草、跟踪及执行；3． 校毕业、农业类相关专业优先：2．三年以上二三线城市尤其是农村快速消费品

开发新客户，走访老窖户，跟踪客户需求，维护客 营销经验，年龄23—30岁，有农村生活或成长经历者优先；3．良好的沟通能

户关系：4对库存货物进行盘查和监管，协调港口 力，有激情和责任心．能吃苦并适应长期出差，能够承受工作压力：4．熟悉化

和供应商关系，督促发运．处理有关商务问题和理 肥经营模式，能够独立开展业务工作，对化肥经营、策划、宣传及渠道建设有

赔工作。 独到的见解，并有能力组织开展具体业务工作，有复合肥生产企业大区负责人

从业经历者优先。

1．销售中农控股网络连锁分公司固有品牌产品，包

括化肥及差异化产品：2．完成属地市县基层市场开

拓、渠道建设、网路维护及日常管理工作；3．根据

情况，按月或季度汇报工作完成进度，工作计划，

工作需求及工作建议等：4．属地化建立实验示范田

并组织产品推广会议等高效率宣传模式：5．完成部

门下达的业务指标及领导交办的其他任务。

缡腻l

1．有文化素养，懂农资农化．讲诚信：2．三年以上化肥生产或贸易企业从业经

验(含自营)；3．熟悉属地化肥市场．尤其是化肥市场营销渠道，有一定的上、

下游化肥市场经营资源；4．能够承受工作压力．有敏锐的市场洞察力和公关能

力．有市场开拓、品牌开发的管理能力：5．属地化肥销售5000吨，差异化产

品销售1000吨(具体量参考当地市场竞争度、市场容量、上游资源供应等多

方因素)：6．会用OFFICE、微信、电子邮箱等通讯工具及时完成远程业务联

系、业务沟通、业务会议、资料传输、工作汇报等工作。
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