
售价： 30.00元  2019年7月

中
国

商
人
                                                               

2
01907

聚

合

商

会

精

英

 

纪

录

中

国

商

道

杂志社官方微博 中商联播网

国内统一刊号：CN11-3444/G4   国际标准刊号：ISSN1005-5266   邮发代号：80-446   海外发行代号：C2067   总第347期

封面人物

王学超

“智联云工厂”将在
  建筑产业现代化进程中
  成就梦想

杭州萧山跨境电子商务商会会长
萧雅（中国）智联云工厂发起人
萧雅控股集团董事长

庞大的8亿消费市场怎么切入？

  如何复制一场
“菜市场里的经济学展”
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这个世界
只有一种稳赚

不赔的生意

我用80亿美元
换来的教训

江南春：
如何满足
7400万用户
的不同口味
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