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雷 军

以四季常态过冬天
则冬天亡

小米科技创始人 / 董事长

先赚人心再赚钱 

社交、社区、媒体
谁的商业链更长
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不要离消费者的钱包太远

为什么BAT
挖不走我们的人

企业发展的“破局”：
人才怎么找？
怎么留？

村里小卖部的生意经：
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